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Die connexxa hat sich auf mittel-
standische IT-Unternehmen
fokussiert.

Aus der Erfahrung als verantwortlicher
Geschaftsfihrer/Manager entstanden
folgende Leistungsmodule, die fiir den
Kunden ein attraktives Preis-
/Leistungsverhaltnis durch Branchen know
how ermdglichen:

Unternehmens-zu-/-verkauf (M&A)
Unternehmensbewertung
Nachfolgeregelung
Unternehmens-Check

IT- Unternehmer Coaching
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Unsere 26 Kriterien zur Bewertung von IT-
Unternehmen, der M&A Workshop fiir IT-Unternehmer
und unser IT-Unternehmercoaching wurden von der
Initiative Mit-telstand mit dem Pradikat ,Best OF
2012, 2015, 2016, im Themenbereich: , Wissens-
management" ausgezeichnet:

BEST OF 2012 BEST OF 2015 | BEST OF 2016 |
~mittelstand mittelstand mittelstand

M&A fiir die IT-Branche

Geschaftsfiihrung:

Dipl. Kfm.
Andreas Barthel

(Abschluss in Informatik),
Stationen  im Bereich
Konzern-Controlling, IT-
Leitung, Leitung Produkt-
entwicklung in einem Softwarehaus, flnf
Jahre Geschaftsfuhrer eines Softwarehauses
fur  Steuerberater-losungen.  Erfolgreiche
Fusion mit dem gréRten Wettbewerber. Seit
1996 ist er als Unternehmerberater tatig.

Griinder des IT-Unternehmertages
(it-unternehmertag.de)

Andreas Barthel ist vom BISG e.V.
zertifizierter Sachverstandiger/Gutachter
fur die Fachbereiche:

¢ Unternehmensbewertung von IT-
Unternehmen
e Zu- und Verkauf und Nachfolgeplanung

nach erfolgreicher Schulung und Priifung
ernannt worden. BISG-Sachverstandigen-
register ID.: CON127

{Bls\g..}

fordern
IT-Sicherheit



Unsere Beratungsfelder

Unternehmens-Check zur schnellen
Erfassung der Starken und Schwachen
Thres Unternehmens aus Sicht potentieller
Kapitalgeber und als Brancheninsider.
Zum Beispiel vor einem geplanten
Unternehmensverkauf.

Unterstiitzung bei der VerauBBerung
und dem Erwerb von Unternehmen und
Unternehmensbeteiligungen (M&A)

- Kauferidentifikation/Identifikation
von Akquisitionsobjekten

- Profilerstellung und Ansprache

- Erstellung von Unternehmensexposés

- Unternehmensbewertungen

- Analyse und Dokumentation
potentieller Kaufer

- Strukturierungen von Transaktionen

- Due Diligence

- Verhandlungsfiihrung

- Unterstlitzung bei der Vertragsgestaltung

Unternehmensnachfolge

- an Marktteilnehmer

- als Management-Buy-out/Buy-in Lsung

- an Investoren oder Beteiligungs-
gesellschaften

Coaching des Managements bei der
praktischen Umsetzung von Unternehmens-
zukaufen (Post-Merger-Integration)

o

Analyse der betriebswirtschaftlichen,
finanziellen, organisatorischen und
rechtlichen Unternehmenssituation

Durchflihrung von Restrukturierungen

- Strategieentwicklung/
Neupositionierung

- Ertragsoptimierung

- Sanierung/Turnaround

- Steigerung der Vertriebsleistung

- Interimmanagement

- Technologiemanagement

Aktive Unterstitzung und Begleitung
bei der Umsetzung

Ihr Nutzen:

Kurze Analysezeiten durch professionelle
Vorgehensweise und Branchen know-how.
Blick fur das ,,Machbare"
Umsetzungserfahren

GroBes Netzwerk und Kenntnisse vieler
unterschiedlicher Geschadftsmodelle von
mittelstandischen IT-Unternehmen

IT-Unternehmer/innen suchen
Antworten auf folgende Fragen

Sie suchen realistische Handlungs-
optionen um Ihr Unternehmen weiter zu
entwickeln.

Sie fragen sich: Fokussierung auf das
Kerngeschaft und/oder Erweiterung des
Produktportfolios?

Sie wollen wissen: Wie schneidet Ihr
Unternehmen im Vergleich zu
anderen ab?

Sie wollen wissen: Was ist mein Unter-
nehmen Wert und ist eine strategische
Partnerschaft sinnvoll?

Sie wollen wissen: Haben Sie die
optimalen Finanzierungsvoraus-
setzungen z.B. fiir eine Beteiligungs-
gesellschaft?

Sie suchen einen Kaufer fir Ihr
Unternehmen — Sie wollen durch einen
Zukauf schneller wachsen

Sie suchen branchenerfahrene Berater
die Klartext sprechen, fair beraten und
Sie bei der Umsetzung der MaBBnahmen
unterstitzen.

Ihr Nutzen:

Keine Verzettelung in Einzelanalysen,
sondern Konzentration auf die wichtigen
Analysefelder, die bedeutendes Opti-
mierungspotential zur Verbesserung der
Wettbewerbsfahigkeit haben.



